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Hatekonysagi garancia

0LCSO HUSNAK HiG A LEVE - Az els6 kozmetikai késziilékem egy ultrahang volt, tobb hetes
utdnajaras utan. Radikalis arkiilonbségek voltak az altalam megtekintett késziilékek kozott,
pedig ugy tdnt, mindegyik ,ugyanazt” tudja. Ez nem volt igaz, mint késdbb kiderdilt.

ersze, az értékesitdk kilon-
féle érvekkel prébaltak meg-
gy6zni. Ugyanazt tudja, mint
a dragabbak, majdnem
olyan és sokkal olcsébb, miénk a leg-
jobb ezért draga stb. Hallgattam az
érveléseket, és velem - a laikussal —
konnyl dolguk volt. Gy6zétt a leg-
ligyesebb értékesit6. Sajnos nekem
ez nem a legjobb gépvalasztast je-
lentette, mint kideriilt.
A felkeresett cégek kozott az egyik
képviselGje azt mondta: ,a miénk
azért dragabb, mert prémiumminé-
ségli, és az ehhez jaré specidlis ga-
rancidkkal lehet csak megvasarolni”.
Fel is sorolta ezeket az értékes ga-
rancidkat, de én joforméan meg se
hallgattam. T4l draga - kényveltem
el magamban. Részemrdl ez a készi-
1ék akkor széba sem johetett.
Mindez 15 éve tortént, ma mar mas-
ként dontenék. Harom dolog érde-
kelne:
1.: mit tapasztalok a prébakezelé-
sen (mert enélkil a teszt nélkil biz-
tosan nem vasarolnék késziiléket
ma mar),
2.: milyen garanciakat kapok a ké-
sziilékre (nem a jotallas tekinteté-
ben),
3.: mit nyujt a forgalmazé nekem,
mint partnernek a jévében.

Ar és értékesités

Az ar teljesen irrelevans, hiszen egy
korrekt forgalmazé biztosan nem
akarhat rdvenni egy tobb milliés ké-
sziilék megvasarlasara, ha elmon-
dod, hogy pl. nagyon kis varosban
dolgozol, vagy csak a nyugdijkiegé-
szitéshez keresgélsz valamit, amivel
par évig még a szakmadaban marad-
hatsz. Egy korrekt forgalmaz6 - még
akkor is, ha ugy keresed meg, hogy
mar pedig ez a tobb milliés gép kell
neked - felméri az iizleti modelled,
a gondolkodasod, és tiszta lapokkal
jatszva elmondja, hogy rendben, de
akkor tudnod kell, hogy mire sza-
mithatsz. Elmondja az esetleges
buktatdkat, a felmeriilé nehézsége-
ket, amelyekkel esetlegesen szembe
kell nézned. Nem titkolja, sot kifeje-
zetten hangsulyt fektet a negativan
elstilhetd, tizleti befektetés atbeszé-
lésére. Egy korrekt értékesité soha
nem akarja rad beszélni a késziilé-
két.

Ar, garancia

és hatékonysag

Az ar ebbdl a szempontbdl is irrele-
vans. Az elmult 11 évnyi forgalmazdi
munkam sordn megszamlalhatatlan
kozmetikussal ismerkedtem meg, és
hallgattam meg a torténetiiket. Az
olcsé,  silany,
megbizhatatlan
forrasbol szar-
mazéd készililé-
ket megvasar-
16knal csak id6
kérdése, hogy
mikor lesz elege
abbdl, hogy a ké-
sziilékével nem
képes hatékony
eredményekre.
A dréaga és kiné-

TUDTAD?

A Meso Laser késziilékre mar
11 éve vallaljuk a 100%
pénzvisszafizetésen alapulod
hatékonysagi garanciat.
Ezidaig még egy vasarlo se élt
ezzel a garanciaval.

zetre fantasztikus késziilékek meg-
itélése mar més asztal. A legelszo-
moritébb az annak az armarketing-
nek az alkalmazdsa, amely azt su-
gallja: draga, igy biztosan nagyon jo.
Hat ez nem mindig van igy. S6t. A
draga késziilékek piacan, alig van
néhany, amely valéban hozza az
araért elvarhat6 eredményeket. Itt
van lényeges szerepe a hatékonysa-
gi garancianak.

Hatékonysagi garancia

Mikor biztositja ezt a garanciat egy
forgalmaz6? Amikor tudja, hogy
olyan technolégiat képvisel, amelyet
nem kell magyardzni. Amikor tudja,
hogy, amit arul, azzal nem vag at egy
befektet6t sem, hogy a késziiléke ga-
ranciat jelent a hatékony munkavég-
zésre. Amikor egy forgalmaz6 tudja,
hogy a késziiléke megbizhatdsaga,
szervizelése, profitdbilis miikodteté-
se 100%-ban alkalmas a sikeres iiz-
letvitelre.

Mit jelent a hatékonysagi garancia?
Amikor egy forgalmazé vallalja a
pénzvisszafizetési garanciat a ké-
sziilékének hatékonysagara.
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